
 
 

 

Ihre Karrierechance als

Sales Manager (m/w/d)

Im Bereich Project & Process Management / Berufserfahrene 

ARBEITSORT

21079 - Hamburg (Hamburg)

AUFGABEN

Sie betreuen bestehende Kunden, bauen langfristige Geschäftsbeziehungen aus und gewinnen neue Kunden
Die Analyse von Kundenbedarfen sowie die Entwicklung passgenauer technischer Vertriebslösungen gehören zu Ihrem
Aufgabenbereich
Sie erstellen Angebote, begleiten den gesamten Vertriebsprozess und führen Preis- sowie Vertragsverhandlungen bis zum
erfolgreichen Abschluss
Die enge Abstimmung und Koordination vertriebsrelevanter Aktivitäten mit den internen Fachabteilungen zählt ebenfalls zu
Ihren Aufgaben
Markt- und Wettbewerbsentwicklungen behalten Sie kontinuierlich im Blick und leiten daraus geeignete Vertriebsmaßnahmen
ab
Die Planung und Umsetzung zielgerichteter Vertriebsstrategien zur Erreichung der Unternehmensziele verantworten Sie
eigenständig
Sie repräsentieren unser Unternehmen bei Kundenterminen, Messen und Veranstaltungen und pflegen dabei nachhaltige
Geschäftsbeziehungen

QUALIFIKATIONEN

Sie verfügen über ein erfolgreich abgeschlossenes Studium im Bereich Betriebswirtschaft, Wirtschaftsingenieurwesen, Vertrieb
oder eine vergleichbare Qualifikation
Mehrjährige Berufserfahrung im technischen Vertrieb sowie im Projekt- und Kundenmanagement zeichnet Sie aus
Fundierte Kenntnisse im Vertragsmanagement sowie in der Führung von Preis- und Vertragsverhandlungen bringen Sie mit
Ein sicheres Auftreten, ausgeprägte Kommunikations- und Verhandlungsstärke sowie eine hohe Kundenorientierung zählen zu
Ihren Stärken
Sie arbeiten eigenverantwortlich, strukturiert und zielorientiert und überzeugen durch unternehmerisches Denken
Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift setzen wir voraus
Der sichere Umgang mit den gängigen MS-Office-Anwendungen sowie idealerweise Erfahrung mit CRM-Systemen runden Ihr
Profil ab

ANSPRECHPARTNER

Bei Fragen zu dieser Position wenden Sie sich bitte an:

SII Deutschland GmbH
Hanna Vorwerk
Tel: +49 40 300 865 109
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