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Ihre Karrierechance als

Business Manager Aerospace (m/w/d)
Im Bereich Commercial & Administration / Berufserfahrene

ARBEITSORT

e 21079 - Hamburg (Hamburg)
e 86609 - Donauwdrth (Bayern)
e 82205 - Gilching (Bayern)

AUFGABEN
¢ Als Teil unserer Business Unit Aerospace Ubernehmen die Betreuung bestehender und neuer Key Accounts.

e Hierzu gehdrt der tagliche Austausch mit renommierten nationalen und internationalen Kunden der Luft- und
Raumfahrtindustrie.

¢ In enger Zusammenarbeit mit unseren technischen Experten analysieren Sie ihre Bedarfe an Unterstiitzung und erarbeiten

passende Ldsungen.

¢ Sie verantworten die Angebotserstellung und planen die erforderlichen MaZnahmen fiir die Erfullung der operativen und
kommerziellen Zielvorgaben.

e Dariiber hinaus unterstitzen Sie die Zusammenstellung der passenden Teams und Projektstrukturen und begleiten den
Prozess bis zum Projekt-Kick-Off.

e Zudem nehmen Sie an internationalen Strategiesitzungen teil und unterstiitzen Veranstaltungen, Marketing-Events und Audits.

QUALIFIKATIONEN

¢ Sie verfugen Uber ein erfolgreich abgeschlossenes technisches oder betriebswirtschaftliches Studium oder eine vergleichbare

Qualifikation.

e Luftfahrt-/Aviation-Erfahrung (z.B. in der Entwicklung, der Wartung, dem Product-, Customer- oder Service-Support) kdnnen Sie

vorweisen.

¢ Liedenschaft und fachliche Kompetenzen im Vertrieb sowie im Projektmanagement bringen Sie mit.

¢ Sie lieben es, mit Menschen zu kommunizieren, Zusammenhange zu erkennen und die passende Lésungsbausteine
zusammenzufligen.

¢ lhre Kundenorientierung macht Sie zu einem vertrauensvollen und beliebten Ansprechpartner.

¢ Ein hohes Maf3 an Eigeninitiative und Ausdauer erméglichen es lhnen, tiber den Tellerrand zu schauen und strategische
Impulse zu geben.

e Zudem bringen Sie ein gutes Gespur fir Zahlen mit.

e Mit géngiger Office- und Videokonferenz-Software kennen Sie sich aus.

¢ Reisebereitschaft und flieRende Deutsch- und Englischkenntnisse runden lhr Profil ab.

¢ Franzdsischkenntnisse sind von Vorteil

ANSPRECHPARTNER
Bei Fragen zu dieser Position wenden Sie sich bitte an:
Sl Deutschland GmbH

Claudia Rutzen
Tel: +49 40 300 865 106
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